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Batiment et Energie partenaire du salon IBS

Chers Lecteurs, Cheres Lectrices,

Batiment et Energie est partenaire officiel d'un nouveau rendez-vous professionnel : IBS
(Intelligent Building Systems). Dédié a la performance des batiments tertiaires, industriels
et collectifs, celui-cise déroulerales 17 et 18 octobre 2023, a Paris Expo Porte de Versailles.
Cette 13eme édition sera au carrefour des technos innovantes et résilientes capables de
relever le défi de la régulation, de la sobriété et du confort durable des batiments.

Du BOS a IlA, du BIM GEM au jumeau numérique, toutes ces NTIC qui deviennent
indispensables a I'analyse des datas pour mieux piloter les systemes vitaux du batiment
et interpréter les signaux faibles afin d'anticiper les pannes, ne pourraient correctement
fonctionner sans un loT fiable et des protocoles de communication éprouvés.

C'est donc du comptage et de la collecte des datas que dépend l'ensemble de la chaine
d'analyse et d'action permettant une régulation efficiente. Les réglementations francaises
comme celles de I'Union européenne (RE 2020, BACS, décret Tertiaire, Fit to 55, ...
accélerent ce processus. Par ailleurs, la prise en compte d'un bilan carbone plus large
englobant les systemes numeériques de régulation et dinformation doit pouvoir aboutir
sur des technologies plus sobres, plus résilientes dont certaines, déja éprouvées, peuvent
étre maintenues, cest tout 'enjeu du réemploi. Les gisements d'économies d'énergie
et de ressources en matiére premieres sont donc immenses et les technologies sont
disponibles ; autant de solutions qui attendront les visiteurs sur cette nouvelle édition
d'BS. Retrouvez plus d'informations sur le site internet du salon www.ibs-event.com
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2S5 ACTUALITES

LE MARCHE DES BATTERIES SOLAIRES DECOLLE

Le stockage d'électricité dans le cadre de l'autocon-
sommation a longtemps semblé réservé a une clien-
tele en quéte d'indépendance énergétique par convic-
tion chez les Particuliers. L'année 2023 voit un net
décollage des installations de systemes de batteries
lithium associés au photovoltaique. BayWa r.e. Solar
Systems, distributeur de matériel photovoltaique re-
vendiguant 20 % du marche, constate une forte aug-
mentation des installations de batteries solaires chez
les Particuliers en 2023. « Jusqu'a 'année derniere, le
stockage s'est cantonné a des ventes «par conviction»
chez les Particuliers. Nous observons un changement
de tendance en 2023 et anticipons jusqu'a dix fois
plus de ventes », détaille Joan Bossard, responsable
des ventes résidentiel de BayWa r.e. Solar Systems. «
Les batteries sont désormais associées a 5a 10 % des
installations, contre seulement 1 a 2 % I'an dernier ».
Les offres matérielles se multiplient grace a des fabri-
cants comme BYD, Huawei, Enphase ou SolarEdge.

Le stockage d'énergie boosté par la
hausse des prix de I'électricité

'augmentation des prix de I'électricité est le principal
facteur de cet appétit des Particuliers pour le stoc-
kage d'énergie. Le tarif réglementé de vente a encore
été revalorisé de 15 % au Ter février 2023. « Le co(t
de la fourniture en électricité pour les Particuliers a

augmenté de 75 % entre 2013 et 2023 », explique
Joan Bossard. « Dans le méme temps, le co(t des pan-
neaux photovoltaiques a été divisé par 10, et celui des
batteries par 5. »

Le prix du kWh, hors abonnement, dépasse a présent
les 20 centimes d'euros dans l'offre tarif bleu d'EDF.
Une augmentation qui ne semble pas préte de sar-
réter, compte tenu des tensions sur le prix du gaz, de
l'indisponibilité du nucléaire, et du retard chronique
des énergies renouvelables en France.

Joan Bossard, responsable des ventes résidentiel de BayWa r.e. Solar Systems.

RETRAIT D'EDF DE LA BOURSE

Engagé dans un processus de renationalisation, le
fournisseur d‘électricité EDF a annoncé son retrait of-
ficiel de la Bourse. Le retrait obligatoire des actions et
des OCEANEs EDF est intervenu le 8 juin 2023. La mise
en ceuvre du retrait obligatoire a entrainé le transfert
au profit de I'EFtat francais des titres non présentés a
son offre publique d'achat simplifiée, ainsi que la ra-
diation des actions EDF d'Euronext Paris et celle des
OCEANEs EDF d'Euronext Access. L'Etat francais rede-
vient l'unique actionnaire d'EDF, détenant a présent
I'intégralité du capital et des droits de vote dEDF. En
conséquence, les anciens actionnaires d'EDF ne pour-
ront pas participer a l'assemblée générale annuelle
2023.
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ACTUALITES

BUTAGAZ ACQUIERT L'INSTALLATEUR
PHOTOVOLTAIQUE SUR GRANDES TOITURES 0'SITOIT

Apres avoir investi dans les entreprises Soltéa et
Solewa en 2021, puis dans la société Sys EnR fin
2022, le fournisseur dénergie Butagaz réalise I'acqui-
sition de linstallateur photovoltaique O'SiToiT. Cette
nouvelle opération renforce 'ambition du groupe de
devenir un fournisseur multi-énergies en investissant
dans I'énergie solaire photovoltaique. « Depuis plu-
sieurs années, nous développons nos offres vertes
pour répondre aux besoins de nos clients profession-
nels et particuliers sur 'ensemble du territoire. Cest
avec une grande joie que nous accueillons les équipes
de O'SiToiT au sein de notre groupe. Nos expertises
sont complémentaires et renforcent notre stratégie
de développement dans le domaine de la transition
énergétique de proximité et en particulier du solaire
photovoltaique », commente Emmanuel Trivin, pré-
sident de Butagaz. Avec O'Sitoit, Iactivité solaire pho-
tovoltaique du groupe comptera pres de 200 colla-
borateurs répartis sur la majeure partie du territoire
francais et représentera pres de 100 M€ de chiffre
daffaires.

O'SiToiT est implantée en région Auvergne-Rhone-
Alpes et en Bourgogne Franche-Comté. Reconnue
au niveau local, l'entreprise propose son expertise
pour optimiser les co(ts énergétiques des batiments
grace a l'énergie solaire. Ses 25 collaborateurs déve-
loppent, installent et maintiennent des centrales
photovoltaiques sur batiments industriels, agricoles,
logistiques et tertiaires, en revente totale ou en auto-
consommation avec ou sans revente de surplus.

CREATION DE ZEHNDER CLIMATE CEILING
SOLUTIONS, SPECIALISTE DES PLAFONDS
CHAUFFANTS/RAFRAICHISSANTS

Le groupe suisse Zehnder crée une nouvelle entité
dédiée a la commercialisation de solutions de pla-
fonds chauffants/rafraichissants : Zehnder Climate
Ceiling Solutions. Cette organisation, dont le siege
et l'usine sont basés a Lahr en Allemagne, concoit,
fabrique et pose des solutions completes de pla-
fonds chauffants/rafraichissants sur mesure pour le
marché du tertiaire, et plus particulierement celui des
bureaux.

En France, l'entité Zehnder Climate Ceiling Solutions
SAS est active depuis le 1er juin 2023. Elle est dirigée
par Antoine Cussac, 43 ans. Cet ingénieur bénéficie
d'une expérience de management et de développe-
ment d'entreprise de pres de 15 ans dans le secteur
du CVC et de la gestion intelligente des batiments.
Apres avoir débuté sa carriere chez Atlantic au sup-
port technique, il a mis en place des stratégies de
croissance dans ses différentes fonctions au sein des
sociétés Siemens Building Technologies, Helvar et
plus récemment chez Energie IP. « Consommant 40
% de moins gqu'une solution classique, nos systemes
de plafonds chauffants/rafraichissants clés en main
participent pleinement aux économies d'énergie
recherchées dans les bureaux. En mettant en place
la bonne organisation pour s'emparer de nouveaux
marchés ou de nouvelles commandes, notre ambition
est de conforter notre position d'acteur de référence
sur ce secteur, avec une croissance de notre chiffre
daffaires dans les prochaines années », indique An-
toine Cussac.

Emploi

Antoine Cussac, directeur de Zehnder Climate Ceiling Solutions en France.

R

Découvrez les dernieres informations et offres d'emploi liées a I'énergie dans le
secteur du batiment, sur le site internet de Batiment et Energie :
> Consulter la rubrique Emploi sur le web


https://www.batimentetenergie.fr/categorie/emploi/
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ACTUALITES

BEEM LI‘EVE'20,M€ POUR DEVELOPPER SON KIT
SOLAIRE DEDIE AUX FOYERS

Beem, startup proposant aux foyers un kit solaire
connecté pouvant étre installé par l'utilisateur, réa-
lise une levée de fonds série A de 20 M€ aupres des
investisseurs Alter Equity, 360 Capital, BNP Paribas
Développement, et Cathay Innovation. Cette opéra-
tion permet de répondre a la demande grandissante
des particuliers qui souhaitent produire leur propre
énergie renouvelable. Beem s'est donnée pour mis-
sion de permettre a chacun de mieux maitriser
son énergie chez soi. Les solutions proposées sont
congues pour étre simples et pedagogiques a I'utili-
sation - la startup a par exemple créé une application
de coaching énergétique -, levant ainsi les freins de
lautoconsommation solaire. « Avec la croissance de
l'inflation et les problemes environnementaux, Nous
sommes convaincus, plus que jamais, de la néces-
sité de rétablir la relation entre les individus et leur
énergie. Cette levée de fonds confirme la confiance
que nos investisseurs, historiques et nouveaux, ont en
notre projet et nous permet d'accélérer notre impact
», déclare Ralph Feghali, co-fondateur de Beem.
Beem revendique une communauté de plusieurs di-
zaines de milliers de foyers répartis en France et en
Europe et un impact cible de 1 000 GWh par an. L'en-
treprise nantaise se fixe pour objectif d'équiper plus
de 500 000 foyers dici 2030, et souhaite s'‘étendre
sur le continent européen, notamment en Allemagne,
en ltalie et aux Pays-Bas. Pour ce faire, 'ambition de
Beem est de créer un écosysteme de produits inno-
vants misant sur I'expérience utilisateur. Avec quatre
brevets déposés sur leurs produits existants, la R&D
est fondamentale chez Beem pour mettre le consom-
mateur au cceur de la maitrise de I'énergie.
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Tribunes

D+H FRANCE DEVOILE SON NOUVEAU SITE WEB

D+H, fournisseur de produits de désenfumage et de
ventilation naturelle, a développé un tout nouveau
site internet pour cing de ses filiales dont la France.
Des la page d'accueil du site de D+H France, les pro-
duits et les prestations sont accessibles en un seul
coup dceil. L'entreprise propose toute une gamme
de solutions clé en main avec un accompagnement
personnalisé de la planification a la mise en service de
lasservissement. Un outil de recherche pour les mo-
teurs, les centrales DAC et ventilation oriente le client
vers le produit adapté a son projet. Le nouveau site
web s'adresse aux gammistes, facadiers, menuisiers
et architectes. Les gammistes et fagadiers peuvent
configurer un moteur selon leurs besoins et créer
des fiches techniques. Les menuisiers trouveront des
consoles adaptées et les architectes peuvent s'ins-
pirer des belles réalisations. « Notre principal défi a
été de concevoir un site internet qui puisse répondre
aux besoins des clients et des utilisateurs en France. A
cet effet, nous avons élargi, optimisé nos contenus et
adapté la structure des pages », note Laurent Lenoble,
président de D+H France et D+H Belux. Le menu
principal propose quatre grandes rubriques : « solu-
tions », « produits », « services » et « téléchargement ».
L'objectif premier est de fournir le plus vite possible a
I'utilisateur toutes les informations sur l'intégralité des
solutions, produits et services de D+H.

R .
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Nourrissez votre réflexion en lisant les opinions des décideurs et des experts
concernant le secteur, sur le site internet de Batiment et Energie :

> Consulter la rubrique Tribunes sur le web


https://www.batimentetenergie.fr/categorie/tribunes/
https://www.batimentetenergie.fr/categorie/tribunes/
https://www.batimentetenergie.fr/categorie/tribunes/
https://www.batimentetenergie.fr/categorie/tribunes/
https://www.batimentetenergie.fr/categorie/tribunes/
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ACTUALITES

INTUIS IMPLANTE UNE USINE DE POMPES A
CHALEUR EN FRANCE

FELIX GROLMAN SUCCEDE A FREDERIC LANOE
A LA TETE DU GROUPE VSB

Le groupe Intuis, expert du confort thermique pos-
sédant les marques Auer, Noirot et Campa, inaugure
une usine de pompes a chaleur en France. Cet inves-
tissement de pres de 25 millions d'euros comprend
la construction des batiments, les équipements de
production et les surfaces de stockage. Ces moyens
industriels offrent dés a présent une capacité de pro-
duction annuelle de plus de 30 000 pompes a chaleur
et de 100 000 chauffe-eaux destinées a équiper les
marchés de la maison individuelle et des logements
collectifs.

« Nous souhaitons produire en France, bien produire
et produire durablement. » lance Philippe Dénecé, di-
recteur général du groupe Intuis. Une surface opéra-
tionnelle de plus de 45 000 m? entre ainsi en activite,
avec un ancrage territorial fort, des produits fabriqués
en France et certifiés, et des investissements qui as-
sureront la dynamique et la croissance du territoire.
Rapprocher les sites de production des consomma-
teurs permet également de réduire les émissions
de CO2 et de sécuriser les approvisionnements. Le
groupe Intuis est membre depuis plus de 10 ans de
I'association Origine France Garantie, dont la certifica-
tion impose qu'un produit obtienne a minima 50 % de
sa valeur sur le territoire francais.

Agenda

Le groupe VSB, développeur de projets d'énergies
renouvelables dont le siege se trouve a Dresde en
Allemagne, effectue un changement dans sa direc-
tion : depuis le 1er juillet 2023, Felix Grolman suc-
cede a Frédéric Lanoé a la téte du groupe. « La nomi-
nation de Felix Grolman en tant que nouveau PDG
souligne notre conviction que le groupe VSB a le
potentiel de poursuivre sa croissance internationale.
Nous sommes convaincus que, sous sa direction,
le VSB continuera a tirer parti des vents contraires
qui animent l'industrie des énergies renouvelables »,
explique Christopher Delbruck, président du conseil
consultatif du groupe VSB.

Agé de 44 ans, Felix Grolman est titulaire de dipldmes
universitaires en droit et en économie. Ce cadre
expérimenté cumule plus de 15 ans d’'expérience a
divers postes de CEO et de C-level au sein d'entre-
prises internationales dans le secteur des énergies
renouvelables. Récemment, il a été membre du
conseil d'administration dEnergie 360° a Zurich en
Suisse, ou, en tant que directeur de I'énergie et pré-
sident de plusieurs filiales, il était responsable de la
de I'ensemble des activités liees a I'énergie, dans un
contexte de transition énergétique.

>

Py

Félix Grolman, CEO du groupe VSB.
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Découvrez les prochains évenements et rendez-vous en rapport avec le sujet de
I'énergie dans le secteur du batiment, sur le site internet de Batiment et Energie:
> Consulter la rubrique Agenda sur le web
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ACTUALITES

VOLTEC SOLAR FOURNIT 15 000 PANNEAUX
SOLAIRES A IDEX

La division BBC (Batiment Bas Carbone) d'ldex, instal-
lateur d'infrastructures énergétiques, commande 15
000 modules photovoltaiques Tarka (6 MWc) au fabri-
cant de panneaux solaires Voltec Solar. Ces modules
permettront a Idex de proposer a ses clients des ins-
tallations solaires photovoltaiques a usage tertiaire
et industriel, qui peuvent comprendre des bornes
IRVE (Infrastructures de recharge pour véhicules élec- PO ... 3 ociche), directeur des ventes de Voltec Solar, et Em-
triqueS) et des centrales solaires clés en main, pour manuel Voinier, directeur des opérations d'ldex BBC. Au 2éme plan : Camille Laborde, chargée
produire de |lé|ectr—icité renouvelable. d'opérations Idex BBC, et Corentin Duval, chef de projets Idex BBC.

Les panneaux solaires de Voltec Solar sont produits
en France, donc en circuit court, ce qui diminue les
émissions de gaz carbonique. Le fabricant et Idex sont
deux entreprises certifiées par EcoVadis pour leur en-
gagement et leurs améliorations continues sur diffé-
rents indicateurs RSE. De plus, a travers cette collabo-
ration, Voltec Solar et Idex s'engagent pour conforter
et développer une filiere francaise et européenne,
décarbonée, de lénergie solaire photovoltaique. «
L'excellence opérationnelle que nous Nous IMpPoOsoNs
repose sur des approvisionnements et des services

au plus haut niveau de qualité, déclare Emmanuel
Voinier, directeur adjoint BBC d'ldex et directeur des
opérations. Notre autre atout repose sur la proximité,
d'abord avec nos fournisseurs pour garantir une logis-
tique courte avec a la clé la réduction des émissions
carbonées sur la part fabrication et la part transport
de nos installations. Puis une proximité avec nos
clients, grace a notre réseau de plus de 100 agences
réparties sur le territoire francais et qui garantissent
une présence permanente et une forte réactivité ».

VARI®THERM

CHAUFFER. RAFRAICHIR. SE SENTIR BIEN.

Solutions modulaires innovantes de plancher, mur et plafond
chauffant/rafraichissant en chape séche

¢ VarioComp: le systeme modulaire ultra-mince de 20 mm
pour plancher chauffant basse température.
Idéal pour les projets de rénovation, simple a installer et
compatible avec tous les revétements de sol pour plancher
chauffant traditionnel.

* ModuleWall et ModuleCeiling: les systemes modulaires
pour mur ou plafond. En une seule opération, doublez vos
murs ou réalisez vos faux plafonds avec un systeme de
chauffage et de rafraichissement intégré.

¢ 10 ans de garantie

contact@prosystem.fr 0170 91 55 83
www.prosystem.fr
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ACTUALITES

HAGER SE RENFORCE DANS LA GESTION
INTELLIGENTE DE L'ENERGIE EN ACQUERANT EFICIA

AIRWELL ACQUIERT LE FABRICANT DE POMPES A
CHALEUR AMZAIR INDUSTRIE

Hager Group, fournisseur de solutions et services
pour les installations électriques, réalise I'acquisition
de la majorité des parts d'Eficia, expert de l'optimisa-
tion énergétique des batiments, afin d'accélérer sa
croissance dans la gestion intelligente de l'énergie,
en offrant des économies dénergie et de CO2 aux
constructions tertiaires, tout en explorant de nou-
veaux modeles commerciaux.

Une centaine de collaborateurs dEficia rejoignent
Hager Group. Lentreprise se développe sur un
marché européen en pleine croissance avec ses ser-
vices de gestion de 'énergie, en mettant actuellement
laccent sur la France, I'Espagne et I'ltalie. Alric Marg, le
fondateur et PDG, Julien Bellynck, le directeur général,
et les experts d'Eficia poursuivront leur aventure aux
cotés de Hager Group. Les deux entreprises s'appuie-
ront sur leur savoir-faire reconnu pour développer
des solutions innovantes afin de relever les défis éner-
gétiques et environnementaux de leurs clients.
Fondée en 2013, Eficia est une entreprise francaise
innovante ayant développé une solution globale et
100 % intégrée capable d'optimiser en temps réel le
fonctionnement des équipements CVC et éclairage
des batiments grace a des algorithmes intelligents.
Son équipe d'énergéticiens est disponible 24h/24 et
7j/7 pour conseiller et optimiser la consommation
dénergie et le confort des clients. Eficia bénéficiera
de la portée et de I'expertise de Hager Group pour
accélérer sa croissance, s'étendre a linternational et
répondre aux nouvelles demandes des clients.

eficia

smart building @
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Le groupe Airwell, fournisseur francais de solutions
climatiques et thermiques, met la main sur Amzair
Industrie, concepteur et fabricant de pompes a cha-
leur pour le résidentiel et le petit tertiaire. Basé a
Plabennec, pres de Brest en Bretagne, et fort de 25
collaborateurs, ce dernier change de nom et devient
Airwell Industrie. Il vient enrichir et compléter I'éco-
systeme du groupe Airwell dans la conception et la
fabrication de pompes a chaleur 100 % francaises
et connectées. Depuis 2021, Airwell travaille a la
construction d'une offre globale de solutions basées
sur la data, lintelligence artificielle et la connectivité.
La maitrise du cycle amont de production va ainsi
accélérer le développement et lintégration de ces
solutions aux produits du groupe. « Le produit seul,
comme les pompes a chaleur, ne suffit plus. Il doit
étre intégré dans un écosysteme plus global dans
l'objectif d'optimiser la consommation d'énergie des
batiments - chauffage, rafraichissement etc. » ex-
plique Laurent Roegel, président de groupe Airwell.
L'alliance des forces commerciales des deux entre-
prises favorisera le renforcement de leur présence
dans I'Ouest de la France. En s'appuyant sur l'exper-
tise et l'outil industriel d’Amzair Industrie, Airwell étof-
fera également son offre en intégrant trois gammes
de pompes a chaleur innovantes et connectées : des
PAC air-eau tout en un et sans unités extérieures,
des PAC air-eau monoblocs extérieures intégrant le
réfrigérant naturel R290, et des PAC eau-eau.
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ACTUALITES

GUIDE CERTINERGY SUR L'AMELIORATION DE LA
PERFORMANCE ENERGETIQUE DE L'ENTREPOT

CertiNergy & Solutions, filiale d'Engie fournissant des
services d'économies d'énergie, publie son guide
2022 sur l'amélioration de la performance énergé-
tigue des entrepdts. Intitulé « Logistique durable : vers
des entrep0ts économes », il sagit d'un partage des
meilleures pratiques, pour d'une part, aider le secteur
logistique a progresser vers des opérations d'écono-
mies d'énergie et de décarbonation, et d'autre part,
savoir comment réaliser des économies d'énergie
dans les entrep6ts frigorifiques.

En 2018, la France comptabilisait 4 286 entrepots ou
plateformes logistiques de plus de 5000 m2de surface,
qui représentaient une surface totale estimée a 78
millions de m2. Avec les évolutions des prix de énergie
et larrivée de réglementations comme le décret Ter-
tiaire, il devient aujourd’hui fondamental pour les en-
trepOts de réaliser des économies d'énergie afin de
réduire leurs consommations et leurs émissions de
gaz a effet de serre.

Alors qu'en 2020, 95 % des entrep®ts et plateformes
logistiques étaient des batis anciens, dont un grand
nombre considéré comme des passoires énergeé-
tigues, le guide de CertiNergy & Solutions fournit des
conseils aux professionnels qui peuvent bénéficier de
nombreux avantages a réduire leurs consommations
énergétiques. Enjeux et avantages de la rénovation
énergétique, retours d'expérience, plan d'action, com-
ment agir et quelles sont les aides disponibles pour
des travaux d'économies d'énergie ? Ce guide spécial
entrepdt renseigne sur les moyens de réduire les
consommations énergiques des entrepots et plate-
formes logistiques (isolation, éclairage, gestion tech-
nique du batiment (GTB), cool roofing, systemes de
récupération de chaleur).

> Télécharger le guide de CertiNergy & Solutions

sur l'amélioration de la performance énergé-
tique de I'entrepdt logistique

Expertises

REELEC'[ION DE JEAN-PASCAL DE PERETTI
A LA PRESIDENCE DU SERCE

Le conseil d'administration du SERCE a reconduit
Jean-Pascal de Peretti dans ses fonctions de pré-
sident. Le SERCE est une organisation profession-
nelle réunissant les entreprises de la transition éner-
gétique et numérique. La mise en ceuvre de son Plan
de sobriété a été une priorité forte pour ses adhé-
rents qui accompagnent les transformations éner-
gétiques et digitales des collectivités et des acteurs
économiques : rénovation énergétique du parc ter-
tiaire, réduction des nuisances lumineuses et pilo-
tage intelligent de I'éclairage public, développement
de l'autoconsommation, contribution a la décarbo-
nation, ou encore solutions de mobilité durable. La
profession s'implique dans le « smart » et apporte
lintelligence dans les réseaux, dans les batiments et
construit la ville de demain.

Jean-Pascal de Peretti, président du SERCE.

Consultez les études et autres documents d'experts sur le sujet de I'énergie
dans le secteur du batiment, sur le site internet de Batiment et Energie :

> Consulter la rubrique Expertises sur le web


https://certinergy.com/efficacite-energetique/logistique-durable-decouvrez-notre-guide-special-entrepots/
https://certinergy.com/efficacite-energetique/logistique-durable-decouvrez-notre-guide-special-entrepots/
https://certinergy.com/efficacite-energetique/logistique-durable-decouvrez-notre-guide-special-entrepots/
https://www.batimentetenergie.fr/categorie/expertises/
https://www.batimentetenergie.fr/categorie/expertises/
https://www.batimentetenergie.fr/categorie/expertises/
https://www.batimentetenergie.fr/categorie/expertises/

GROUPE ATLANTIC INVESTIT MASSIVEMENT SUR
SON SITE DE BILLY-BERCLAU (62)

Groupe Atlantic, spécialiste du CVC (chauffage, venti-
lation, climatisation), investit dans l'extension de son
site de 26 000 m? a Billy-Berclau, dans le Pas-de-Calais,
afin de répondre a la demande croissante de solutions
bas-carbone. Cette extension, d'une superficie de plus
de 6 000 m?, renforcera la capacité industrielle de pro-
duction de pompes a chaleur et permettra la création
de plus de 300 emplois d'ici 2025.

En parallele de I'extension de l'usine, Groupe Atlantic
construit actuellement le Heat pump technical center
(HPTC), un centre technique de 8 000 m? dédié a la
thermodynamique et a l'éco-conception. Le HPTC
jouera un réle crucial en devenant le pble de compé-
tences de référence au sein du groupe, offrant des
moyens de recherche et développement innovants.
Ce centre technique comprendra des installations de
pointe, telles que des moyens d'essais sur une super-
ficie de 4 500 m?, comprenant 10 chambres clima-
tiques et une salle acoustique. De plus, 150 m?2 seront
dédiés a la PAC Academy, destinée a former les ingé-
nieurs et techniciens qui développeront les pompes
a chaleur de demain. Plus de 25 M¥£, ont été investis
dans la construction de ce centre.

Face aux enjeux de la souveraineté industrielle et de la
transition bas-carbone du batiment, Groupe Atlantic
déploie un programme ambitieux pour accompagner
la mutation du marché vers les pompes a chaleur, y
compris les modeles hybrides. L'objectif du groupe
est de passer de 30 % en 2022 a 50 % de son chiffre
daffaires réalisé avec des solutions utilisant des éner-
gies renouvelables d'ici 2030, avec un plan dinvestis-
sement de 'ordre de 200 M€ sur trois ans.

BATlMENTqu&” N°22

ACTUALITES

PARTENARIAT ENTRE EDILIANS ET LA CAPEB POUR
ACCOMPAGNER LES ARTISANS

Edilians, spécialiste des solutions de toiture, conclut
un partenariat avec la filiale Béranger Développement
de la CAPEB (Confédération de lartisanat et des pe-
tites entreprises du batiment), afin daccompagner les
artisans dans la rénovation des toitures et l'autonomie
énergétique. Cet accord porte sur un échange de visi-
bilité entre les deux partenaires et vise a développer,
via notamment la mise en place de formations, les
connaissances et prestations de service des entre-
prises artisanales du batiment sur les solutions inno-
vantes en matiere de protection durable de I'habitat
proposées par Edilians. L'offre actuelle de la société
se décline en sept gammes : dispositifs solaires, tuiles
en terre cuite, isolation de la toiture, étanchéité a lair,
accessoires de couverture, facade et évacuation des
eaux pluviales.

La CAPEB est une organisation professionnelle se vou-
lant représentative de 'ensemble des entreprises du
batiment. Elle compte 61 000 entreprises adhérentes.
L'enjeu du partenariat entre Edilians et la CAPEB est
de renforcer l'offre de services pour simplifier le quo-
tidien des entreprises en les aidant : dans leur quo-
tidien administratif, a choisir une solution, a vendre,
a installer (formation/pack, ...), et dans l'apres-vente.
« Nous sommes ravis de nous associer a Edilians,
qui est un acteur de premier plan du solaire photo-
voltaique et de la rénovation énergétique. Ce nouvel
accord confirme notre engagement au service d'un
habitat plus confortable, sain et durable. Nous devons
promouvoir aupres de nos entreprises des solutions
disolation avancées qui leur permettront de répondre
aux grands enjeux de demain », explique Jean-Chris-
tophe Repon, président de la CAPEB.

.
s

Au Ter plan, de gauche a droite : Jean-Christophe Repon, président de la CAPEB ; Alexis Lan-
glois, directeur de la transformation digitale et croissance externe d’Edilians ; Anne Jeannolin,
présidente de la CAPEB Savoie , et Frédéric Fabien, directeur ventes France et export d’Edilians.
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ABB RACHETE LA SOCIETE ASKI ENERGY
SPECIALISEE DANS LA GESTION ENERGETIQUE

NICOLAS REYRE REJOINT NIBE FRANCE
EN TANT QUE DIRECTEUR GENERAL

ABB, acteur des technologies de I'énergie, acquiert
Aski Energy, une entreprise autrichienne proposant
une plateforme numeérique de gestion de I'énergie et
son matériel de contrdéle utilisés sur plus de 11 000
sites, notamment des centres commerciaux, des
hotels touristiques, des batiments commerciaux, des
commerces et des restaurants, des maisons intelli-
gentes, ainsi que des installations de production. Pos-
sédant plus de 30 ans d'expérience dans le dévelop-
pement de logiciel et de matériel, Aski Energy fournit
ses services a ses clients en Allemagne, en Autriche et
en Suisse. La société a réussi a étendre son modele
commercial dans les applications de gestion de la
charge.

En rachetant Aski Energy pour un montant non di-
vulgué, ABB élargit son portefeuille de gestion numé-
rique de I'énergie et accélere le développement de
son écosysteme de services. Le groupe propose ainsi
au marché de nouvelles fonctionnalités, technologies
d'optimisation et de contréle de I'énergie. Cet accord
entraine également lintroduction de solutions de
gestion de I'énergie plus avancées pour les réseaux
intelligents, I'énergie solaire, la recharge des véhicules
électriques, les systemes de stockage d'énergie par
batterie (BESS) et la gestion de la demande.

Les solutions d’Aski Energy automatisent I'optimisa-
tion et le contrdle de I'énergie pour aider les clients a
réduire leurs codts énergétiques. Elles completent le
gestionnaire d'énergie ABB Ability Energy Manager, so-
lution digitale permettant de surveiller et d'optimiser
la consommation d'énergie ainsi que I'empreinte car-
bone. Cette technologie garantit aux clients la réalisa-
tion d'économies sur leurs factures d'énergie et sur
leurs co(ts d'exploitations globaux.

De gauche a droite : Stefan Kleinhans, directeur général d’Aski Energy ; Franz Stabauer, co-
fondateur d’Aski Energy ; et Johann Grabner, co-fondateur d’Aski Energy.
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Le groupe suédois Nibe, fabricant de pompes a cha-
leur, nomme Nicolas Reyre au poste de directeur
général de sa filiale frangaise dans la division Climate
Solutions. Succédant a Christian Blanc qui aura passé
huit ans a la direction générale, Nicolas Reyre prend
la téte de Nibe France apres 15 ans chez Schneider
Electric. Durant sa carriere, il a occupé différents
postes de direction en France et a linternational,
ce qui lui a permis d'acquérir une solide expérience
dans la transition énergétique et le développement
commercial. « En plus d'une large offre de pompes a
chaleur en géothermie et aérothermie monobloc ou
split, la marque Nibe propose des produits innovants
utilisant des technologies différenciantes comme les
PAC sur air extrait sans unité extérieure. Les offres
Nibe sont développées avec un méme objectif, fa-
voriser le développement d'une économie décar-
bonnée », commente Nicolas Reyre.

Cela fait neuf ans que le groupe Nibe est implanté
en France. Ses solutions en pompes a chaleur béné-
ficient d'une offre de garantie totale jusqu’a sept ans,
prolongeable jusqu'a 10 ans. Nibe souhaite conso-
lider et renforcer son positionnement sur le marché
francais. C'est dans cette optique que Nicolas Reyre
a été nommeé.

Nicolas Reyre, directeur général de Nibe France.
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SABINE BUSSE, NOUVELLE CEO DU GROUPE HAGER

Le conseil de surveillance de Hager Group, fournis-
seur de solutions et services pour les installations
électriqgues, nomme Sabine Busse au poste de CEO.
Elle rejoindra le groupe le 28 aolt 2023, et succédera
a Daniel Hager qui a occupé ce poste depuis 15 ans.
Ce dernier reprendra le poste de président du conseil
de surveillance en décembre 2023. Ce n'est pas la pre-
miere fois qu'un membre extérieur a la famille pro-
priétaire de Hager Group dirigera l'entreprise fondée
en 1955. De 1988 a 2008, Alfred Bricka avait dirigé
cette entreprise familiale, contribuant a son dévelop-
pement.

Agée de 46 ans, de nationalité allemande et suisse,
Sabine Busse est titulaire d'un magister Artium de
l'université Ludwig-Maximilians de Munich. Cest une
dirigeante internationale expérimentée dans le sec-
teur de I'énergie, de I'électricité et de I'automatisation.
Elle a débuté sa carriere chez Siemens a Munich. Elle
a été membre de la direction d'Hitachi basée a Tokyo
au Japon et, en tant que directrice du marketing, était
chargée de mener a bien la transformation du marke-
ting et des ventes du groupe Hitachi a I'échelle mon-
diale. Préalablement et jusqu'en 2021, elle avait été
présidente de la division d’ABB chargée des activités
mondiales de mesures et danalyses de l'entreprise
basée a Zurich, en Suisse, et, avant cela, vice-prési-
dente senior responsable du marketing et des ventes
du groupe. Avant de rejoindre ABB, elle avait occupé
divers postes de direction dans le domaine de la clien-
tele et des services chez Alstom a Baden (Allemagne),
Paris et Kuala Lumpur (Malaisie). « Nous avons été for-
tement impressionnés par la vaste expérience inter-
nationale de Sabine Busse », explique Gunther Fleig,
président du conseil de surveillance de Hager Group.

Sabine Busse, CEO de Hager Group.
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I‘fIYRALII:ZOUIPE SON NOUVEAU SIEGE DE FAGADES
ENERGETIQUES

Myral, fournisseur de solutions d'isolation thermique
par lextérieur (ITE), se dote d'un nouveau siege en
2023. Les bureaux actuels, vieux de 25 ans, vont étre
agrandis et leur surface devrait tripler. L'objectif du
projet est d'offrir un environnement de travail épa-
nouissant aux 70 salariés du groupe qui travaillent
a Is-sur-Tille, dans le département de la Cote-d'Or. |l
s'agit donc de réaliser un batiment innovant, perfor-
mant et agréable a vivre, sur la base des solutions
développées par Myral. « En matériaux recyclés et
productrice d'énergie, la facade de notre siege sera
la vitrine de tout notre savoir-faire », lance Sylvain
Bonnot, président de Myral.

Apres une démolition achevée en mars, les éléments
disolation vont étre démontés pour étre réutilisés
pour la nouvelle isolation de 'ouvrage. L'ensemble va
étre appliqué sur une ossature bois, notamment du
CLT (panneau massif lamellé croisé). L'ITE sera faite
de panneaux Myral, eux-mémes congus a partir dune
majorité de produits recyclés.

Les nouveaux enjeux énergétiques redessinent le role
de la facade. Elle doit étre a la fois esthétique, isolante,
résistante au feu et durable. Toutes ces caractéris-
tiques préfigurent néanmoins un formidable potentiel
de la fagade de demain : sa dimension énergétique.
Le chantier du siege de l'entreprise va ainsi servir de
prototype pour la récupération de calories de I'enso-
leillement des murs extérieurs en hiver. L'objectif
est que cette facade intelligente produise une partie
du chauffage du batiment. Avec une fin de chantier
prévue pour le dernier trimestre de 'année 2023, ce
projet devrait valider les derniers développements
technologiques promus par le Groupe Myral.
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ENTRETIEN AVEC REXEL,
DISTRIBUTEUR DE MATERIEL ELECTRIQUE

Rexel est un acteur de proximité
présent partout en France

Claire-Sophie Haas,
Directrice Marketing et Communication

RrRexeLuL

@ Batiment et Energie : Quel est le domaine d’activité de votre entreprise ?
Claire-Sophie Haas : Rexel est le leader de la distribution de produits et de services pour le monde de 'énergie.
Nous concevons et partageons des solutions d'électrification a destination des entreprises.

@ Batiment et Energie : Pouvez-vous nous résumer l'histoire de Rexel ?

Claire-Sophie Haas : Depuis plus de 50 ans, Rexel contribue au développement du marché de la distribution
professionnelle de matériel électrique, en France et dans le monde. En juin 1993, I'entreprise adopte le nom de
Rexel. Groupe francais, Rexel commence alors a s'‘étendre a l'international. D'abord aux USA, en Australie et en
Nouvelle-Zélande, puis les marchés d'Europe de I'Est en 2000. Depuis plusieurs années, Rexel s'engage pour
accélérer résolument la transition énergétique. L'évolution des réglementations environnementales, la prise
de conscience générale sur les enjeux de transition écologique sont autant de vecteurs d'accroissement des
besoins en matiere d'efficacité énergétique auxquels Rexel souhaite apporter sa contribution pour faconner un
monde d'énergie plus durable.

P~ . . i

€% Batiment et Energie : Comment votre entreprise est-elle organisée ?

Claire-Sophie Haas : Rexel France regroupe 5 000 collaborateurs passionnés et engagés, au service de nos
clients : 450 points de vente, 32 centres de relation client et d'expertise et neuf centres logistiques. Depuis 2019,
Thomas Moreau en est le président, apres avoir occupé le poste de directeur commercial.

P~ . . .

@ Batiment et Energie : Quelle surface géographique couvrez-vous en France ?

Claire-Sophie Haas : Rexel est un acteur de proximité, présent partout en France, des grandes agglomérations
aux petites villes, et ce sous tous les formats de points vente. Nous proposons une expérience particuliere a
chacun de nos clients. Notre crédibilité se fonde sur ce maillage.

R P RV
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@ Batiment et Energie : Quels types de produits
commercialisez-vous ?

Nous proposons des produits
et des services dans quatre univers stratégiques : la
distribution d'énergie, le génie climatique, I'automati-
sation, et la data. Ces domaines d'activité rassemblent
un grand nombre de produits avec des niveaux de
technicité divers, allant de I'appareillage, aux produits
connectés et a l'loT.

La profondeur de notre offre nous permet d'accom-
pagner nos clients dans leurs projets d'efficacité éner-
gétique, de réduction des co(ts et d'amélioration de
la performance de leurs outils industriels ou de leurs
batiments.

Nous sommes également tres engagés dans la tran-
sition énergétique et proposons des solutions autour
du photovoltaique, de la mobilité électrique et accom-
pagnons régulierement nos clients dans des diagnos-
tics énergétiques.

Batiment et Energie : Commercialisez-vous
des produits sous votre propre marque ?

Nous avons en effet deux
marques propres, qui sont des marques a la fois in-
novantes et responsables. Elles nous permettent de
nous différencier de nos concurrents. « Gigamedia »
dont le centre de recherche et développement est
basé dans le nord est une marque forte dans l'univers
des courants faibles. « Bizline » est notre marque d'ou-
tillage et permet, grace a sa démarche dinnovation
durable, d'équiper nos clients en alliant performance
et responsabilité.

BATlMENTqu&” N°22

Batiment et Energie : Quelle est la part de
produits fabriqués en France ?

Plus de 25 % des principaux pro-
duits que nous vendons chaque année sont fabriqués
en France. En termes de chiffre d'affaires, cela repré-
sente méme 30 %. Nous avons la chance de travailler
avec des fabricants qui contribuent au développement
industriel, avec des entreprises francaises qui ont crQ
au méme rythme que nous et qui sont devenus des
fleurons de lindustrie francaise.

« Plus de 25 9% des principaux

produits que nous vendons chaque

année sont fabriqués en France »

AN\ oAy . .
@ Batiment et Energie : Les produits que vous
vendez sont-ils labellisés ?

Nous sommes justement, a l'ins-
tant ou je vous parle, en train de finaliser un projet
d'identification de centaines de milliers de produits
contribuant, par leur impact et 'engagement des in-
dustriels qui en sont a l'origine, a un avenir durable.
Ce projet tient a coeur aussi bien a nos collabora-
teurs qu'a nos clients. La décarbonation est au coeur
de nos combats et quoi de mieux que I'électrification
pour y répondre. La responsabilité des entreprises
est un sujet passionnant et nous n‘avons pas fini d'en
entendre parler.
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@ Batiment et Energie : Comment travaillez-vous avec les professionnels du Batiment ?

Claire-Sophie Haas : Nous sommes leur partenaire. La valeur ajoutée que nous leur apportons ne se limite pas
a la fourniture de matériel. Au fil du temps, nous avons développé un véritable savoir-faire pointu des besoins
de nos clients. Cette expertise nous permet de les accompagner des l'expression de leur besoin, jusqu'a la
maintenance en passant par 'accompagnement au financement. Nous leur adressons une proposition simple
:VOuS avez un probleme, nous avons la solution.

P~
@ Batiment et Energie : Avez-vous une présence a l'international ?
Claire-Sophie Haas : Dans le monde, nous comptons plus de 26 000 collaborateurs répartis dans 21 pays.

« La croissance est portée par les activités stratégiques de
mobilité électrique du photovoltaique et du génie climatique »
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@ Batiment et Energie : Comment se porte votre
marché actuellement ?

Claire-Sophie Haas : Le marché a connu un tres bon
début d'année et la croissance est aujourd’hui a la fois
portée par le volume et I'inflation.

Toutefois, nous sommes vigilants car la hausse des
taux d'intérét a eu un impact sur la dynamique immo-
biliere dans le neuf et risque de ralentir la croissance
a venir.

Heureusement nous sommes toujours portés par le
marché de la rénovation et la dynamique des projets
relevant de l'efficacité énergétique.

@ Batiment et Energie : Quelle est I'importance de
la concurrence, et comment vous positionnez-vous
vis-a-vis d'elle ?

Claire-Sophie Haas : Nous sommes particulierement
attentifs a la satisfaction de nos clients et dans une
optique d'amélioration continue de notre relation
client, nous recueillons leurs feed backs plusieurs fois
par an. lls nous le disent : les arguments principaux
qui leur font préférer Rexel sont le niveau d'expertise
et 'accompagnement que nous sommes capables de
leur offrir, la profondeur de notre offre et la disponi-
bilité des produits en J+1, la mise en place d'équipes
dédiées, etc.

La proximité et la qualité de la relation qu'ils entre-
tiennent avec nos commerciaux est un atout formi-
dable. Nous travaillons également activement a leur
offrir le meilleur rapport qualité/prix et proposons des
services de financement tres poussés pour les accom-
pagner dans chacun de leurs projets.

- P NY)
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ENTRETIEN

« Nous finalisons un projet

d’'identification de centaines
de milliers de produits

contribuant a un avenir durable »

@ Batiment et Energie Quelles tendances
constatez-vous dans vos ventes de produits ?
Claire-Sophie Haas : La croissance est portée par les
activités stratégiques de mobilité électrique du pho-
tovoltaique et du génie climatique. Ces catégories de
produits sont en forte progression et portées par les
dernieres réglementations.

@ Batiment et Energie : Comment voyez-vous le
développement de votre activité dans les années a
venir ?

Claire-Sophie Haas : Notre objectif est clairement
d'accélérer I'électrification des territoires dans les pro-
chaines années. Nous sommes déja au cceur des ter-
ritoires avec nos 450 agences, nous rendons possible
les projets autour de I'énergie aupres de dizaines de
milliers d'entreprises et équipons des millions d'habi-
tations par lintermédiaire de nos clients artisans.
Nous avons le pouvoir et donc le devoir de contribuer
a l'accélération de [Iélectrification des territoires ...
Nous nous y attelons avec la plus grande énergie.

@ Batiment et Energie : Auriez-vous un mot de
conclusion ?

Claire-Sophie Haas : Chez Rexel, nous avons la convic-
tion que les énergies font avancer le monde et que
nous avons le pouvoir de changer les choses, chacun
a notre échelle.

Chaque jour nous accompagnons les professionnels
de I'énergie dans leurs enjeux quotidiens, nous conce-
vons et partageons des solutions efficaces et durables,
avec comme ambition de concilier performance et res-
ponsabilité. Cest ainsi que nous imaginons contribuer
a un avenir énergétique plus optimiste.

Propos recueillis par Olivier Roussard
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COMPARATIF

LES BATTERIES SOLAIRES

La batterie solaire, facon plus
courte dappeler la batterie
de stockage d'énergie solaire,

gae TN permet de stocker I'électricité
produite par les panneaux
' solaires photovoltaiques et de

22

tendre vers lindépendance
énergétique de I'habitat. La ca-
pacité de stockage de I'énergie
électrique s'exprime en Watt-
heure (Wh). La batterie est un
élément constitutif d'un sys-
teme solaire avec le panneau
solaire et 'onduleur.

Les marques de batterie solaire ne sont pas nom-
breuses sur le marché francais, nous en compa-
rons six sérieuses dans ce numéro, plus un dis-
tributeur (BayWa r.e). Comme pour tout achat
d'équipement, il faut prendre la peine de se ren-
seigner sur 'offre du marché avant d'investir. Cette
rubrigue « Comparatif » a pour vocation de vous
aider a faire le meilleur choix. Avant dacquérir
une batterie solaire il faut se renseigner sur ses
principales caractéristiques techniques : capacité
de stockage (en kWh), rendement, dimensions,
poids, matériaux ...

Nous avons demandé a chaque marque de nous
présenter les équipements qu'elles commercia-
lisent, les points forts de leurs gammes de pro-
duits, les options, les certifications et labels, le
pays de fabrication ainsi que les garanties pro-
posées. Nous avons aussi demandé a chacune
il existait un service apres-vente pour la main-
tenance et la réparation de leurs matériels. Enfin
nous avons souhaité connaitre le produit le plus
représentatif de leurs gammes dont vous verrez
la photo en bas de chaque colonne.

QUESTIONS

Marque ?

Année de création de la marque ?

Equipements proposés ?

Solutions pour le résidentiel
individuel, le résidentiel
collectif, ou les batiments professionnels ?

Points forts ?

Options ?

Certifications et labels ?

Garanties ?

Pays de fabrication des produits ?

Existence d'un SAV ?

Nom du modéle le plus
représentatif de I'activité ?

- 3 Y}
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' BayWare.

1) BayWa r.e. (distributeur des marques BYD,
Huawel et Enphase)

2) BYD : 1995. Huawei : 1987. Enphase : 2006.

3) BYD HVS de 5a 12 kWh et HVYM de 83 a 22,1
kWh (Hight Voltage : 102,4 V - Batterie lithium-fer-
phosphate (LFP) sans cobalt). BYD LVS de 4 a 24
kWh (Light Voltage : 51,2 V - Batterie lithium-fer-
phosphate (LFP) sans cobalt). Huawei LUNA2000
de 5 a 15 kWh (Batterie lithium-fer-phosphate (LFP)
sans cobalt. Enphase Encharge 3T : 3,5 kWh et 10T
: 10 kWh (Batterie lithium-fer-phosphate (LFP) sans
cobalt).

4) Résidentiel individuel, résidentiel collectif et bati-
ments professionnels.

5) Fabricants international - Tiers 1.

6) On Grid / On Grid + Backup / Off Grid pour BYD
et Huawei. On Grid pour Enphase.

7) BYD : VDE2510-50/1EC62619/CE/CEC/UN38.3.
Huawei: CE, RCM, CEC, VDE2510-50, IEC62619, IEC
60730, UN38.3.

Enphase :

- UN 38.3, EN 62040.1, VDE AR-N 4105:2018

- EMI: CE, EFT, ESD, surtension, baisses et interrup-
tions, CRF

- Module de cellules :
UL1973, UL9540A

- Onduleurs : EN 62109-1, EN 62109-2, EN 62909-
1:2017, EN 50549-1:2019

CEl 62619:2017, UN 38,3,

8) BYD : 10 ans. Huawei : 10 ans. Enphase : 15 ans.
9) Chine.

10) Garantie fabricant uniquement.

11) NC

= Z NY)
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COMPARATIF

F.1°N

Powering Business Worldwide

1) Eaton
2) 1911

3) Solution de stockage d'énergie stationnaire avec
batterie lithium-ion : gamme Eaton xStorage Com-
pact.

4) Tertiaire (résidentiel collectif + batiments profes-
sionnels).

5) Systéme multi-fonctions : autoconsommation
ENR, effacement de pics, déplacement de charges,
secours, intégration d'IRVE, support au réseau. Mo-
dulaire, évolutif et adaptable. Systeme compact de
40 kW / 50 kWh parallélisable jusqu'a 5 systemes
(200 kW / 750 kWh). Encombrement réduit. Sys-
téme de supervision intégré et Battery Management
System (BMS) par pack. Un fournisseur unique d'une
solution toute intégrée (conversion/supervision et
batteries).

6) Logiciel de supervision et gestion d'énergie BEMS,
coffret de raccordement, distribution d'‘énergie.

7) IEC 62477-1, IEC 62040-1, IEC 62619, UN 38.3,
CE.

8) Voir conditions de garantie notre le site internet.

9) Fabrication au Maroc pour les batteries, assem-
blage du systeme en Finlande.

10) Contrats de service incluant la maintenance par
une équipe Service disponible sur toute la France.

11) . Nom du modeéle : xStorage Compact

. Capacité de stockage : 50 en kWh

. Rendement : 94 %

. Dimensions : 1 987 x 600 x 1 000 mm (Largeur x
Epaisseur x Hauteur)

. Poids : 725 kg

. Matériaux : Technologie chimie cellulaire (lithium,
nickel, manganese, cobalt)
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MPARATIF

= ENPHASE.

1) Enphase Energy
2) 2006

3) La IQ Battery est un systeme de batterie AC in-
tégré et basé sur une chimie stable au lithium fer
phosphate (LFP) et sans cobalt. Existe en deux ver-
sions: 3T et 10T.

4) Tous les types de batiments du résidentiel au ter-
tiaire.

5) Fonctionne avec du courant continu a basse
tension, éliminant ainsi les dangers liés au courant
continu a haute tension. Fournit de I'énergie dans
des conditions météorologiques rudes (pluie, gréle,
neige, gel). Systeme évolutif.

6) Les IQ Batteries peuvent étre monitorées par
'Enphase App, une application permettant de savoir
combien d'énergie est produite, en générant des
rapports.

7) Certification IP55.
8) Garantie de 15 ans.

9) Partout dans le monde, y compris la Roumanie
dans la propre usine de l'entreprise.

10) Service client en ligne a la demande « Service on
the go » 24/7, service téléphonique 24/7, et service
de techniciens terrain pour de I'assistance sur site.

11) . Nom du modeéle : IQ Battery 3T

. Capacité de stockage en kWh : 3,5 kwWh

. Rendement : 96 %

. Dimensions : 43 x 77,5 x 18,8 cm (Largeur x Hau-
teur x Profondeur)

. Poids : 48,8 kg avec platine murale et couvercle

. Matériaux : Chimie stable au lithium fer phosphate
(LFP)

DR

hellio

1) SolaireMAX (Hellio)
2) 2023

3) Batterie virtuelle (systéme de stockage sur le
réseau).

4) Résidentiel individuel.

5) Ce systeme permet de profiter d'un service de
stockage, sans dépenser plusieurs milliers d'euros,
ni avoir a acheter un systeme de stockage physique,
qui a une durée de vie limitée et un fort impact envi-
ronnemental.

6) |l existe 6 tailles de batteries distinctes (entre 100
et 1 800 kwh).

7) Pas de certification ou label, puisqu'il s'agit d'un
service, et non pas un produit.

8) Aucune garantie puisqu'il s'agit d'un service.
9) Pas de produit tangible.

10) Un service apres-vente et un service technique
sont a mis a disposition des particuliers.

11) . Nom du modele : SolaireMAX

. Capacité de stockage : Jusqu'a 1 800 kWh
. Rendement : Service

. Dimensions : Service

. Poids : Service

. Matériaux : Service

DR
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IMEON

1) Imeon Energy
2) 2013

3) Onduleurs hybrides pour 'autoconsommation et
batteries au lithium.

4) Solutions pour le résidentiel individuel, le rési-
dentiel collectif et le tertiaire.

5) Les onduleurs hybrides integrent I'onduleur so-
laire la gestion des batteries. Il n'y a donc pas besoin
d'onduleur additionnel. Le rendement global des
installations est donc plus élevé. Les solutions conti-
nuent de produire et de fournir de I'électricité sans
interruption lors des coupures réseau (back-up
sans option supplémentaire). Pas d'options « maté-
riel » nécessaires, tout est intégré d'office : webser-
veur avec intelligence artificielle, Wi-Fi, plateforme
de monitoring, Smart-Meter. Possibilité de délivrer
des puissances élevées (0,5 X I'énergie stockée).

6) Extensions de garantie a 20 ans.

7) Label Frenchtech, norme Din V VDE 0126-1-1
VFR2019, norme CE ...

8) Garantie 10 ans de base, extensible a 20 ans.
9) Conception francaise, industrialisation en Chine.

70) Oui, 3 centres de services dont un basé en
France, a Brest.

11) . Nom du modele : Imeon 3,6

. Capacité de stockage : 7,2 kWh

. Rendement: 95 %

. Dimensions : Onduleur hybride : 44 x 17 x 58 cm
(Largeur x Epaisseur x Hauteur ). Batterie : 44 X 32 x
43 cm (Largeur x Epaisseur x Hauteur )

. Poids : Onduleur hybride = 18 kg. Batterie = 75 kg
. Matériaux : Métal

BATIMENTuMFg{X’ N°22

COMPARATIF

solar:Lf=

1) SolarEdge
2) 2006

3) Batterie SolarEdge Home 400V de 10 kWh (instal-
lations monophasées) et 48 V de5 kWh par module
(installations triphasées).

4) Segment résidentiel individuel essentiellement.
Systeme de stockage pour les batiments tertiaires
en développement.

5) Couplage au courant continu (couplage DC), stoc-
kage d'énergie a haute efficacité avec un rendement
aller-retour pouvant atteindre jusqu'a 94,5% grace
au couplage DC. Possibilité de connecter plusieurs
batteries. Boitier classé NEMA 4X contre la pous-
siere et 'humidité.

6) Un nouveau mode de programmation automa-
tique sera bientdt disponible en version beta : le
mode Horaires (maximisation économique Heures
pleines/Heures creuses).

7) IEC 62619, IEC 62619, UN38.3, conforme a la
norme américaine UL9540A.

8) Garantie 10 ans.
9) Corée, Hongrie et Chine.

10) Systeme de supervision permettant d'étre in-
formés en temps réel de I'état du systeme. Support
technique disponible a distance pour assister les
pros.

11) . Nom du modele :
400V

. Capacité de stockage : 10 kWh

.Rendement : > 94,5 %

. Dimensions : 79 x 25 x 117,9 cm (Largeur x Epais-
seur x Hauteur)

. Poids : 121 kg

. Matériaux : Li-ion NMC

Batterie SolarEdge Home
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O SOLARWATT®

MyReserve

1) Solarwatt
2) 1993
3) Systeme de stockage par batterie lithium-lon.

4) Résidentiel individuel, résidentiel collectif et Ter-
tiaire.

5) Bon rendement des cellules lithium-ion 99,2 %.
Intégration coté DC (efficacité en cycle complet de
92 %). Capacité de stockage modulaire et extensible
au fur et a mesure de I'évolution des besoins de 2,4
kWh a 72 kWh. Compatible tout onduleur « chaine
», idéal pour installation de la batterie sur installa-
tion photovoltaique existante. Vitesse de charge et
décharge < 1 seconde.

6) Kit antivol MyReserve.

7) MyReserve répond a toutes les normes euro-
péennes pour étre conforme CE, les plus impor-
tantes étant I''EC 62619 et I'EN 50272-1.

8) La derniere version MyReserve 25 est garantie 10
ans performance et produit. De plus une assurance
tous risques de 5 ans est offerte par le fabricant.

9) Allemagne.

10) Solarwatt forme des installateurs partenaires.
Les professionnels réalisent les diagnostics sur site
assistés a distance par I'équipe technique Solarwatt
France qui coordonne le remplacement et la répara-
tion de MyReserve en Allemagne.

11) . Nom du modele : MyReserve

. Capacité de stockage : 7,2 kWh

. Rendement : 92 % en cycle complet

.Dimensions : ~51 x 29 x 92 cm

. Poids : 95,3 kg

. Matériaux : Composants confinés dans 14 mm de
fonte d'aluminium

QUESTIONS

Marque ?

Année de création de la marque ?

Equipements proposés ?

Solutions pour le résidentiel
individuel, le résidentiel
collectif, ou les batiments professionnels ?

Points forts ?

Options ?

Certifications et labels ?

Garanties ?

Pays de fabrication des produits ?

Existence d'un SAV ?

Nom du modéle le plus
représentatif de I'activité ?
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La revue de l'énergie dans le secteur du batiment

UN E-MAGAZINE...
PROFESSIONNEL

Batiment et Energie est une source d'informations de qualité
LBM‘,'NENT,“ win)” et indépendante au service des professionnels du Batiment.
Retrouvez tous les trois mois toutes les informations lies a la
thématique incontournable de I'énergie dans le batiment :

v Actualités économiques et juridiques
+ Veille technologique et innovations
v Entretiens exclusifs
v/ Comparaison de produits

et bien plus!

NUMERIQUE

+/ Recevez une revue au format numérique envoyée sur votre e-mail

&/ Média éco-responsable : pas d'arbres abattus pour le papier,
pas de transport polluant

GRATUIT

Cette revue trimestrielle est entierement gratuite !
Restez a la pointe de l'information grace a Batiment et Energie,
votre outil d'aide a la décision.

Abonnez-vous gratuitement au magazine Batiment et Energie
Rendez-vous sur www.batimentetenergie.fr >>
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£ PRODUITS

Station électrique portable Delta 2 Max d'Ecof low

AEcoFlow introduit sur le marché la Delta 2 Max, une station électrique portable concue pour étre utilisée pen-
dant 10 ans dans le foyer ou a l'extérieur. Dotée d'une capacité de base de 2 048 Wh, elle peut atteindre 6 144
Wh grace a deux batteries supplémentaires. Pesant 23 kg, elle est facile a
déplacer. La Delta 2 Max fonctionne silencieusement en n'émettant pas plus
de 30 décibels lorsque 'entrée ou la sortie sont inférieures a 500 W dans un
rayon de 50 cm.

- Dotée de la technologie brevetée X-Stream d'EcoFlow, la Delta 2 Max offre
PO des vitesses de charge rapides. Avec une puissance maximale de 2 300 W
en courant alternatif et de 1 000 W en courant solaire, la Delta 2 Max peut
étre chargée de 0 a 100 % en 81 minutes en courant alternatif ou de 0 a 100
% en 138 minutes en courant solaire. De plus, si les utilisateurs ont besoin
de stocker une grande quantité d'énergie en un temps limité, la Delta 2
Max peut étre rechargée sur secteur de 0 a 80 % en seulement 43 minutes,
soit quatre fois plus vite que la norme du secteur. De plus, elle peut étre
rechargée de 0 a 80 % en 43 minutes avec une recharge solaire et CA en
simultanée.

La station électrique portable Delta 2 Max est équipée d'une sortie CA de 2 400 W qui peut alimenter 99 % des
appareils domestiques, y compris les seche-cheveux, chauffe-eau, micro-ondes et climatiseurs. Elle peut égale-
ment alimenter jusqu'a 13 appareils simultanément, méme pendant la charge. Avec le mode X-Boost, la Delta 2
Max peut méme alimenter certains appareils jusqu'a 3 000 W.

DR

Decoclim optimise sa gamme de cache-clim

Decoclim, fournisseur de solutions esthétiques et techniques pour dissimuler les pompes a chaleur et clima-
tiseurs extérieurs, optimise sa gamme de caches-clim pour répondre a un double besoin : simplifier le travail
des professionnels du secteur et améliorer le confort de I'utilisateur. Comment ? Avec des produits plus rigides,
plus faciles a installer, et dont les dimensions ont été repensées pour
s'adapter a une plus large offre de pompes a chaleur et de climatiseurs.
Les caches-clim Decoclim sont plus robustes et plus pratiques a assem-
bler, puisque désormais les faces s'assemblent entre elles sans outil. Les
proportions idéales du produit permettent de conserver une prise en
main optimale et les modeles L, XL et XXL ont méme été agrandis pour
s'adapter au marché des pompes a chaleur en pleine évolution. Ainsi,
inutile de passer a la taille supérieure ou de dépenser plus pour bien
s'équiper. Les capots des caches-clim ont été renforcés afin d'y disposer
des objets et sharmonier au mieux avec chaque décoration extérieure.
Grace a leurs dix coloris, les caches-clim répondent a tous les goQts et a
tous les styles d'aménagement extérieur. Pour aider les professionnels a
choisir le modele de cache-clim le plus adapté a leur installation, Deco-
clim propose un simulateur en ligne. Il suffit de renseigner les dimensions de I'unité extérieure a couvrir (hau-
teur, largeur, profondeur) et de choisir le matériau d’habillage souhaité, bois ou aluminium, pour obtenir des
recommandations personnalisées et le modele adapté.
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Ascenseur écoéenergeétique et digital EOX de TK Elevator

TK Elevator lance, en association avec Microsoft et NVIDIA,
I'ascenseur écoénergétique et digital EOX. Celui-ci trans-
forme l'ascenseur du quotidien en un appareil connecté,
aussi facile a mettre a jour qu'un smartphone. EOX apporte
certains avantages aux architectes, aux propriétaires et
aux usagers des immeubles résidentiels. Grace a linfras-
tructure cloud de Microsoft ainsi qu'au calcul accéléré de
NVIDIA, il a la capacité intégrée d'évoluer avec les besoins
des clients. A linstar des vélos partagés et des scooters
électriques, les passagers peuvent déja se connecter a EOX
avec leur appareil mobile pour appeler la prochaine cabine
disponible, profiter d'un contenu dynamique sur un écran
multimédia intégreé a la cabine, et bénéficier d'un temps de
fonctionnement amélioré grace a des fonctions de mainte-
nance intelligentes.

EOX est doté d'une technologie d'entrainement par courroie a faible consommation, de fonctions d'économie
d'énergie optimisées telles qu'un mode-éco qui apprend et s'adapte aux flux de circulation, et d'un entraine-
ment régénératif qui réinjecte I'énergie dans le batiment. Son poids réduit contribue a limiter son empreinte
carbone en fonctionnement. En outre, 'ascenseur nécessite 28 % d'énergie en moins pour se déplacer dans la
gaine.

EOX aura un classement d'efficacité énergétique de classe A. Un tableau de bord dans le portail client offre une
transparence totale sur la consommation et les économies d'énergie de I'ascenseur sur une base quotidienne,
mensuelle et annuelle.

Nouvelle gamme de détecteurs Hager pour mieux gérer I'eclairage
- - o - Hager lance une nouvelle gamme compléte de détecteurs de plafond
pour les logements individuels, les batiments résidentiels et tertiaires.
Ces nouveaux détecteurs présentent un design plus discret et plus
facile a poser, et integrent une technologie compatible LED, avec une
sensibilité accrue de détection de présence et/ou de mouvement. En
plus de contribuer a une meilleure gestion de I'énergie, cette nouvelle
gamme procure un meilleur confort d'éclairage.

Les nouveaux détecteurs de plafond Hager permettent de couvrir tous
les usages du batiment, avec des références de détection de 6 a 20
metres, incluant aussi des références spécifiques pour les grandes
hauteurs et les couloirs, ainsi que des modeles encastrés ou en saillie.
Grace a sa technologie multicapteurs, cette nouvelle gamme assure
une détection sur 'ensemble de la zone de détection affichée sur le
produit.

Pour aller plus loin dans l'automatisation et le confort d'éclairage, la nou-
velle gamme de détecteurs Hager proposent des versions KNX et DALI
2 apportant des possibilités plus larges de gestion (variation, scénarios,
colorimétrie, puissance, température du blanc, ...). Pour l'extérieur, la
gamme integre des solutions pour détecter le passage de personnes et
piloter les éclairages : des projecteurs LED incluant détection et éclairage, des détecteurs seuls permettant de
déclencher d'autres éclairages. Pour l'intérieur, les interrupteurs automatiques compatibles avec les gammes
d'appareillage mural Gallery et Essensya permettent d'automatiser les éclairages a I'entrée et a la sortie des
zones de passage ou dans les espaces communs.

DR
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PAC Panasonic Aquarea Hydro Split All in One Génération L

Panasonic, fabricant d'équipements de chauffage et
refroidissement, élargit sa gamme de pompes a cha-
leur Aquarea Génération L avec le lancement des
unités Hydro Split All in One, désormais disponibles
dans toute I'Europe. Aquarea Génération L fonctionne
avec le R290. Avec son faible PRG de 3, ce réfrigérant
naturel, une fois émis dans l'atmosphere, affiche un
impact environnemental réduit par rapport aux autres
réfrigérants et offre également une solution plus éco-
nome en énergie.
Cette nouvelle génération de pompes a chaleur ga-
rantit une efficacité en mode chaud ou froid, tout en
conservant les principaux atouts de la gamme Aquarea
AQUAREA de Panasonic. Les unités sont disponibles dans les ca-
pacités 5, 7 et 9 kW. La gamme affiche un SCOP allant
jusgqu’a 5,06, ainsi qu'un niveau sonore réduit, jusqu'a
8 dB(A) de moins que les précédents modeles. Aquarea All in One au R290 dispose d'un raccordement hydrau-
lique entre I'unité intérieure et l'unité extérieure, ce qui permet de fournir des températures de sortie d'eau
entre -10°C et +75°C. Cette solution est idéale pour les projets de rénovation, par exemple dans le cadre de la
rénovation d'une maison avec des radiateurs existants.
Aquarea All in One de Panasonic est un systeme présentant un encombrement de 598 x 600 mm, permettant
ainsi de combiner la pompe a chaleur avec d'autres gros appareils comme un réfrigérateur ou une machine a
laver. Cette PAC produit de I'eau chaude sanitaire qui est stockée dans un ballon en acier inoxydable de 185 L
et est dotée d'un panneau d'isolation sous vide U-Vacua pour réduire les pertes d'énergie.

Radiateur seche-serviette Alizea Spa d'Acova

Passée d'une piece fonctionnelle a un espace centré sur le confort et le bien-étre, la salle de bains offre diffé-
rents visages en fonction du style qu'elle adopte. Acova, fabricant de radiateurs, présente le dernier né de sa
gamme : le radiateur seche-serviettes Alizea Spa. L'appareil est disponible en version électrique et chauffage
central :
- En électrique, dans quatre modeles disponibles en deux largeurs (500
ou 600 mm), trois hauteurs (1 300, 1 500 et 1 800 mm), et des puis-
sances allant de 350 W a 750 W.
- En chauffage central, dans six modeles, en deux largeurs (500 ou 600
mm), trois hauteurs (1 300, 1 500 et 1 800 mm), et des puissances de
i, 620 W a 1008 W.
lls sont tous équipés d'une robinetterie et d'une téte thermostatique
chromée.
Extra-plat (seulement 17 mm d'épaisseur pour la version eau chaude),
le radiateur seche-serviettes Alizea Spa s'integre discretement dans
tous les espaces. Caractérisé par sa face lisse et sa forme verticale
élancée, il est disponible dans les 46 couleurs du nuancier, et se plie a
tous les styles décoratifs actuels.
Pour faciliter la pose et le séchage des draps de bain a la sortie de la
S douche, Acova Alizéa est livré avec une ou deux barres porte-serviettes
selon la dimension de 'appareil. Elles peuvent étre réglées a la hauteur
souhaitée.
Enfin, pour ne pas altérer le design épuré du radiateur seche-serviettes et assurer un confort quotidien, il est
livré avec une télécommande radiofréquence, a fixer au mur ou a poser, pour sa programmation journaliere
ou hebdomadaire.
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Systeme de stockage d'énergie Sunsys HES XXL de Socomec

Apres le lancement du Sunsys HES L, Socomec, spécialiste
de la coupure de sécurité, de la commutation de sources,
de la mesure et de la conversion de puissance, présente
Sunsys HES XXL, un systeme de stockage de 'énergie nati-

2
AN

R vement « outdoor » couvrant une puissance allant de 1

[ MVA /1 MWh a 6 MVA / 20 MWh, et pouvant atteindre

N une puissance plus élevée siinstallé en paralléle. Il est par-

NN ticulierement adapté aux systémes de stockage installés

\ sur des sites de colocation avec la production dénergie

renouvelable ou pour une utilisation en tant que support
réseau.

Par sa conception, Sunsys HES XXL offre une flexibilité avec
une multitude de configurations possibles. Il s'agit d'un
systeme de stockage modulaire basé sur deux armoires
standards (une armoire de conversion C-Cab et une ar-
moire de batteries B-Cab). Pour les systemes comportant
plus de huit racks de batteries, une armoire de distribution (DC) est fournie et une armoire de contréle (MCab)
sur mesure permet de répondre aux exigences de chaque installation. La solution peut donc s'adapter a la plu-
part des applications de stockage connectées au réseauy, telles que l'intégration des énergies renouvelables, la
régulation de la fréquence et servir de systeme de secours.

La B-Cab est la batterie EnerOne de CATL, une technologie LFP (Lithium-Fer-Phosphate) qui est refroidie par
liquide et qui peut supporter I'emballement thermique. Un systeme de détection et d'extinction dincendie
accroit par ailleurs la sécurité de ses utilisateurs. L'ensemble du systeme est certifié suivant la norme de sécu-
rité UL9540.

Volet roulant Soprofen a motorisation solaire RS100 io

Les volets motorisés solaires gagnent du terrain en France. Disposant déja de solutions de motorisation solaire
disponibles sur ses coffres extérieurs, les volets de sa gamme Tradi et ses bloc-baies, Soprofen propose désor-
mais une offre solaire qui associe une motorisation solaire RS100 io et une garantie pieces, main d'ceuvre et
déplacement sur tout le volet roulant.

Le nouveau kit de motorisation autonome solaire de Soprofen, avec ou sans panneau déporté, comprend :

- Un moteur solaire Somfy RS100 utilisant le protocole io

homecontrol et compatible avec la commande intelligente  gas SSSTRaTAn

Tahoma Switch. Doté des dernieres technologies (fonc- S NS

tionnement silencieux en toute sécurité, ralentissement ’ ‘
en démarrage et en zone d'accostage, réglage de deux
positions favorites, détection d'obstacles, protection en
cas de gel, résistance a l'effraction), il monte et descend le
volet grace a I'énergie solaire. Cing couples moteurs sont
disponibles (3, 6, 10, 15, 20 Nm) ;

- Une batterie intégrée dans le coffre permettant de
conserver la taille et 'enroulement optimal du tablier, qui
reste facilement accessible si besoin ;

- Des télécommandes io (sauf Smoove RS100 sensitive) ;
- Et un panneau solaire monocristallin fin, sans vis appa-
rente. Il est proposé en deux dimensions (370 x 60 mm et
500 x 90 mm) pour une production photovoltaique de 2,5a 58 W.

Sans fil, il se pose de fagon simple sans aucune dégradation des finitions intérieures ou extérieures. Soprofen
accompagne cette nouvelle motorisation solaire d'une garantie « all inclusive » de sept ans sur tout le volet
roulant.
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Disjoncteurs compacts S80OP d'ABB pour tableaux de distribution

Les nouveaux disjoncteurs S800P d’ABB garantissent une protec-
tion élevée des circuits électriques contre les surintensités et les
courts-circuits dans un petit format, avec un montage rapide sur
rail DIN. Il se caractérise par un dimensionnement de seulement
26,5 mm de large et 95 mm de haut par pdle, pour une intensité
nominale de 80 a 125 A et un pouvoir de coupure de 50 KA.

La série S8OOP offre des performances similaires a des disjonc-
teurs boitier moulé de 80 a 125 A dans un format modulaire.
Possédant des bornes de raccordement interchangeables, ces
disjoncteurs sont disponibles en version bornes a cage ou a
cosses, et avec un vaste choix d'accessoires. Ils répondent aux
besoins dans de nombreux secteurs dont le Tertiaire, les data
centers, les énergies renouvelables et les bornes de recharge.
Les disjoncteurs S800P ont un pouvoir de coupure de 50 kA en
240/415V AC et jusqu'a 30 kA en 125V DC par pOle. lls couvrent
les courbes de déclenchements B, C, D, Ken 1, 2, 3 et 4 pbles. La
position mi-course du levier du disjoncteur permet d'identifier rapidement un déclenchement sur un défaut.
Un indicateur vert/rouge montre la position réelle des contacts indépendamment de la position du levier. Un
marquage laser affiche les données importantes, avec un QRcode en face avant pour faciliter I'acces aux infor-
mations produits sur site.

Avec les capteurs CMS d'ABB, les disjoncteurs S800P s'integrent aisément dans un systeme de mesure et de
contrble de I'énergie des installations électriques.

Pompe a chaleur air-eau Wellea signee Airwell

En rénovation comme en neuf, la pompe a chaleur air-eau Wellea du fabricant francais Airwell est une solution
tout-en-un pour la gestion de l'eau chaude, du chauffage et le rafraichissement de lintérieur de la maison.
Composée de deux unités, une intérieure et une extérieure, la pompe a chaleur Wellea, modele de la gamme
Split, permet une régulation rapide de la température, hiver comme été, notamment en cas de pics anormaux
de températures. Elle permet de réguler rapidement la température, garantissant un environnement constant
et tout confort hiver comme été (températures exté-

rieures allant de -25°C a +46°Q). 5 —
Proposant une large gamme de puissance, en neuf <
comme en rénovation, la pompe a chaleur Wellea / \

Split peut accueillir un ballon deau chaude sani-
taire en acier inoxydable. Compatible avec tous les
équipements de la maison, elle s'adapte facilement
a tous les émetteurs de la maison et s'utilise indiffé-
remment avec un plancher chauffant, des radiateurs
ou des ventilo-convecteurs. Elle est également une
solution idéale pour remplacer une chaudiere gaz
ou fioul.

Wellea Split bénéficie de la classification énergétique
A+++, est dotée du fluide réfrigérant R32 (fluide plus
respectueux de l'environnement), et affiche un COP
allant jusqua 5,20. Connectée, cette PAC assure un
contréle a distance en S‘appuyant sur sa connecti-
vité Wi-Fi, ainsi que son application smartphone Ai- = 1
rHome. Enfin, elle s'integre dans Ma Maison Hybride

Airwell, la solution de création d'énergie a la carte a

partir de panneaux solaires photovoltaiques et de pilotage de I'ensemble des équipements.
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Nouvelle version 8.5 du logiciel i-Vu Pro de Carrier pour la régulation CVC
(@CarrierHVAC)

Carrier sort son dernier logiciel i-Vu Pro v8.5 pour le
systeme d'automatisation des batiments le i-Vu, un
systeme de régulation sur-mesure permettant de sur-
veiller et contréler le confort et linstallation de CVC
d'un batiment 24h/24 et 7j/7, afin de maintenir un en-
vironnement sain et confortable pour les occupants,
tout en optimisant la consommation d'énergie et en
résolvant les questions techniques plus rapidement.
Cette solution digitale fournit un rapport dinforma-
tions pour plus de sécurité. Un processus de téléchar-
gement par étapes des mises a jour permet une meil-
leure intégration du protocole

MQTT (Message Queueing Telemetry Transport). Le amm——

rapport d'information fournit aux employés travaillant

sur site, une visibilité sur les utilisateurs du systeme i-Vu. Ce rapport comprend des informations détaillées sur
la configuration utilisée par les opérateurs et la conformité aux politiques de sécurité. En un coup d'ceil, les
employés travaillant sur les sites sont en mesure de voir quels utilisateurs sont actifs. En fonction des détails du
rapport, ils peuvent supprimer des utilisateurs inactifs et modifier les droits d'acces et les privileges des utilisa-
teurs, pour contribuer a assurer la sécurité du systeme.

Le module de connecteur facultatif MQTT permet au logiciel i-Vu de publier les données systemes vers un agent
MQTT, un composant standard des environnements de cloud et de I'oT. En se basant sur le protocole MQTT,
le module envoie le flux de données a partir du systeme i-Vu et formate les données automatiquement a la
spécification Sparkplug B. Les données sont enrichies par des balises sémantiques et peuvent étre utilisées par
d'autres applications de niveau entreprise.

Dalle LED Start Panel IPG5 de Sylvania pour locaux étanches

Au-dela du contexte actuel qui incite les batiments tertiaires a rénover leur installation d'éclairage (hausse des
coltsdel'énergie, décret Tertiaire, arrétdestubesfluorescentsau Teraolt 2023), certains d'entre eux nécessitent
des luminaires qui répondent a un haut niveau de protection. C'est le cas notamment des établissements de
santé (hdpitaux, laboratoires, ...) et des cuisines professionnelles. Pour répondre aux besoins de ces applications
spécifiques, Sylvania enrichit sa gamme de dalles LED destinées a I'éclairage intérieur avec Start Panel IP65, une
solution spécialement concue pour les locaux néces-
sitant une étanchéité aux liquides (protection contre
les jets d'eau) et a la poussiere.
Bénéficiant d'un degré de protection IP65 par le haut
et le bas (driver inclus), cette dalle lumineuse LED est
dotée d'un diffuseur en polystyréne tres reésistant
aux détergents liquides a base dalcalin chloré et a
l'eau oxygeénée, traditionnellement utilisée pour la
décontamination dans les hopitaux et les labora-
toires. Elle convient donc particulierement a ce type
d'application (hors salle blanche).
: D'une épaisseur de 34 mm, Start Panel IP65 est
— —— proposée en blanc neutre (4 000 K) et est disponible
o en deux dimensions (600 x 600, 1 200 x 300 mm) pour
répondre aux besoins d'installations les plus courants
dans les secteurs de la santé et de la restauration. A cela s'ajoute une durée de vie de 83 000 heures avec un
maintien du flux lumineux (4 400 Im) a plus de 80 % et une garantie de 5 ans.
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Schneider Electric présente son nouvel onduleur Easy UPS modulaire tri-
phasé. Evolutif, celui-ci est concu pour protéger les charges critiques. Il est
disponible de 50 a 250 kW avec une redondance évolutive N+1 et est com-
patible avec EcoStruxure, le service de surveillance a distance.

Easy UPS modulaire triphasé s'adapte a I'évolution du besoin de l'entre-
prise, afin d'optimiser linvestissement. Il appartient a la gamme des ondu-
leurs labellisés Green Premium de Schneider Electric, qui garantit I'efficacité
énergétique, la pérennité environnementale, la recyclabilité et la transpa-
rence afin de réduire 'empreinte environnementale. De plus, il est doté des
dernieres technologies : une conception modulaire a haut rendement, une
gestion intelligente de la batterie, une surveillance en temps réel et des
fonctionnalités de contrdle.

Easy UPS modulaire triphasé offre la fonction Live Swap, certifiée par un
organisme externe reconnu. Avec cet onduleur, les temps d'arréts pro-
grammeés sont considérablement réduits grace aux capacités d'autodia-
gnostic des modules d'alimentation compatibles Live Swap et a sa redon-
dance inter N+1 qui permet d'augmenter la fiabilité et la disponibilité. De
plus, 'appareil occupe un encombrement réduit.

L'onduleur Easy UPS modulaire triphasé est facile a configurer, installer et
entretenir. Offrant un déploiement facile, il est destiné aux datacenters de
petites et moyennes tailles et aux applications critiques.

Pompe a chaleur air-air mural Premium Hyoko 2 de Heiwa

Heiwa présente sa nouvelle gamme de pompes a chaleur air-air mural Premium Hyoko 2. Disponible en deux
coloris, bleu nuit et blanc, ce produit design qui s'adapte a tous les intérieurs. Il couvre des puissances allant de
2,5 a5 kW et délivre de bonnes performances énergétiques en mode chaud (SCOP jusqu’a 4,5) et en mode froid
(SEER jusqu'a 8,5). Il a la particularité d'étre compatible multi-split et permet ainsi une large marge de manceuvre
pour équiper les pieces : il est ainsi possible d'installer un mural Premium Hyoko 2 dans une chambre, un mural
Essentiel Zen 2 dans un bureau et une console Premium Hyoko dans le salon, le tout relié a une seule et méme

unité extérieure.

Grace a une télécommande en francais et a un
écran LED rétro-éclairé qui s'adapte a la lumino-

sité ambiante, le mural Premium Hyoko 2 est facile

a manipuler, méme en pleine nuit. §\§

Il est également contrdlable depuis un smart- 7 §§ \

phone grace aux connexions possibles en Wi-Fi et //////////,, ’a§§§ \\\

Bluetooth. //////I//f /¢§§§\ BNV A
Le mural Premium Hyoko 2 intégre une intelli- IIIIIIIIII,/////I%E=\‘\\\\\\\\

gence artificielle (IA) capable d'analyser les habi- l"lmmlll 1 |\\\\\\\

tudes d'utilisation de la pompe a chaleur et réguler

les températures grace a un algorithme poussé. \\\\“““%

Cette IA prend en compte les températures exté- w\\s\\\

rieures et intérieures de 'habitat, ainsi que les ha- \\\\\\\\\

bitudes d'utilisation de la PAC pour permettre un \%§

gain de confort et une réduction de sa consomma- \

tion. Heiwa déclare que son nouveau mural Pre- fr'@ " v—

mium Hyoko 2 permet de réaliser des économies
d'énergie pouvant aller jusqu'a 10 % par an grace

al'lA.
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Projecteur Evolve 2 de Lébénoid dedié a I‘eclairage exterieur
Fabricant de solutions d'éclairage fonctionnel a des-
tination des batiments, Lébénoid lance son nouveau
projecteur Evolve 2. Disponibles en plusieurs puis-
sances lumineuses et avec différentes lentilles symé-
triques et asymétriques, cette gamme complete offre
un éclairage idéal pour l'extérieur.

Successeur du projecteur Evolve, 'Evolve 2 est un pro-
jecteur LED présente une durabilité et une facilité d'uti-
lisation. Equipé de puces Lumileds SMD3030 avec une
efficacité allant jusqu’a 150 Im/W a 4000 K, sa durée
de vie est de L90 > 50 000 heures. En série, I'Evolve
2 integre des vis L316, un verre de sécurité mat et un
réflecteur interne a 60°.

Son boitier en aluminium, certifié IP66, lui assure une
adaptation aux environnements corrosifs et au sel
marin. Il est recouvert d'un revétement Interpon, plus
respectueux de I'environnement que les revétements conventionnels : il ne nécessite pas de solvants. En outre,
I'Evolve 2 offre une plus grande résistance a I'abrasion, a la corrosion, aux rayons UV et aux produits chimiques.
L'Evolve 2 embarque directement un boitier de connexion spacieux avec un connecteur automatique. Il ne
nécessite donc aucune boite de dérivation séparée et réduit ainsi 'encombrement. L'appareil est adapté au
repiquage pour un cablage traversant, en remplacant le bouchon par un presse-étoupe. Les vis papillon avec
indication de l'angle de visée facilitent son réglage. Garanti 5 ans et avec divers accessoires pour le montage au
sol ou sur pieux, 'Evolve 2 est disponible sur demande avec pilote dimmable 1-10V/DALI.

Dalle de platre isolante Danoloft de Knauf

Knauf présente son nouveau systeme de dalles de platre isolantes prétes a poser Danoloft. Vissées directement
sur une ossature non apparente, sans enduit, ni peinture a réaliser, ces dalles s'invitent dans tous types de
batiment, en neuf comme en rénovation.

Composées a 30 % de platre recyclé, les dalles Danoloft sont proposées en deux dimensions de 600 x 600 mm
et 1200 x 600 mm pour une épaisseur de 12,5 mm. Peintes de couleur blanche (RAL 9003), elles peuvent aussi
étre personnalisées, par peinture ou impression numeérique. Elles sont également adaptées aux logements
modernes, permettant ainsi de rendre des espaces, comme des lofts ou des mezzanines, esthétiques et confor-
tables au quotidien.

Vissées bords a bords, les dalles de plafonds Danoloft
se fixent par simple vissage sur ossature métallique ou
ossature bois. Les vis (45 x 28 mm) peintes en blanc
assurent une finition dans les moindres détails en se
dissimulant discretement au sein des perforations.
Knauf en préconise huit pour les dalles de format 600
x 600 mm, et 13 pour les dalles de 1200 x 600 mm. La
pose se veut aisée, avec, au choix, deux alternatives
- ligne centrale avec pose a joint de pierre ou pose a
joint aligné, tout en respectant un entraxe des o0ssa-
tures de 300 mm (ossature métallique fourrures CD
60/27, ossature bois tasseaux 60/22 mm minimum).
Les dalles Danoloft affichent un confort acoustique
(absorption jusqu’a aw = 0,75). Classées au feu A2-sT,
do, elles se destinent aussi a la pose murale a partir
d'une hauteur minimale de 1,80 metre.
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L'isolation thermique écologique

L'éditeur Terre vivante présente I'édition 2023 de son livre « L'isola-
tion thermique écologique », dans la collection « Techniques de pro »,
une série destinée aux professionnels du batiment écologique. Cette
nouvelle édition était attendue, d'une part, parce que la derniéere
édition remonte a 2010, rendons hommage a un des auteurs Jean- | Jean_,,;mmi;j
Pierre Oliva décédé en 2014 ; et d'autre part, parce gu'elle conforte | Samuel Courgey
la pertinence des matériaux proposeés et des techniques appliquées, =l g
en accord avec les reglementations thermiques - notamment la RE
2020 (qui valorise les matériaux a bon bilan carbone) - et l'entrée
en vigueur de la loi Climat et résilience (qui interdit notamment la 2 2
location des logements les plus énergivores). Elle apporte un éclai- ecologique
rage nouveau sur certains phénomenes aujourd’hui mieux compris
et expliqués, comme le risque de condensation dans les parois ou la
problématique du confort d'été.

Comme son nom l'indique, cet ouvrage traite donc de lisolation ther-
mique, et plus précisément de lisolation écologique. Mais, qu'est-ce
gu'une isolation écologique ? Pour les auteurs, il n'existe a ce jour
aucune définition officielle de ce gu'est un matériau, une isolation ou
encore un batiment « écologique ». D'ou une grande confusion créée
par l'afflux sur le marché de matériaux autoproclamés « écologiques
» sur des criteres souvent partiels, sinon partiaux. Ce brouillage mé-
diatique est favorisé par le fait, objectif, qu'il n‘existe aucun matériau
ni aucune technique n'ayant aucun impact négatif sur I'environne-
ment, ni, a linverse, d'autres qui seraient intégralement « non écologiques ». Cependant, « un certain nombre de
données, quantifiables et comparables entre elles, existent, et permettent d'estimer qu'une isolation peut étre
qualifiee d'écologique a quatre conditions sine qua non », écrivent-ils. Ces quatre conditions sont les suivantes :
- Qu'elle soit réellement efficace, c'est-a-dire gqu'elle réduise drastiqguement nos besoins énergétiques, au mi-
nimum dans le cadre des objectifs du « Facteur 4 » (la notion de Facteur 4 a été reprise et diffusée par les gou-
vernements occidentaux suite au protocole de Kyoto afin d'imager leur engagement a diviser par quatre leurs
émissions de CO2 d'ici 2050) ;

- Qu'elle soit durable, c'est-a-dire adaptée au cycle de vie du batiment ;

- Qu'elle permette des batiments sains, pour les habitants comme pour les personnes qui les réalisent ;

- Enfin, gu'elle utilise des matériaux a faible empreinte écologique.

neuf et réhabilitation

Titre : L'isolation thermique écologique
Auteur(s) : Jean-Pierre Oliva et Samuel Courgey
Editeur : Terre vivante (collection Techniques de pro)

Pagination : 256 pages

Acheter le livre
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https://www.decitre.fr/livres/l-isolation-thermique-ecologique-9782360986545.html?utm_source=affilae&utm_medium=affiliation&utm_campaign=maison-et-energie#ae678

HELLIO Page 5 Site internet : www.hellio.com

EDILIANS Page 7 Site internet : https://edilians.com
IBS Page 9 Site internet : www.ibs-event.com
VARIOTHERM / PROSYSTEM Page 11 Site internet : www.prosystem.fr
ENERGAIA Page 13 Site internet : www.energaia.fr
HOBEN Page 38 Site internet : https://poeles-hoben.fr

Abonnement

Abonnez-vous gratuitement au e-magazine Batiment et Energie

Professionnels, retrouvez tous les trois mois toutes les informations liées a la thématique incontournable de I'énergie dans
le secteur du Batiment :

- Actualités professionnelles et économiques

+ Entretiens exclusifs

+ Veille technologigue et innovations

- Comparaison d'équipements

- Et bien plus S’'abonner gratuitement

Un véritable outil d'aide a la décision entre vos mains.

Publicité

Annoncez sur le média Batiment et Energie

Annfongeurs, assez vos publicités sur le média Batiment et Energie pour faire connaitre vos équipements et services aux
rofessionnels.

our connaitre nos offres, solutions et tarifs (e-magazine et ses 50 000 abonnés, newslettey, publi-rédactionnel, mailing-list,
site internet), contactez notre Service Publicité pour recevoir le Kit média de Batiment et Energie ou pour nous demander
une étude budgétaire. Votre contact dedié est :

M. Olivier TAURINES

Directeur de clientéle

Tél. mobile : 06 16 90 05 35

Courriel : oliviertaurines@batimentetenergie.fr


https://www.ibs-event.com
https://edilians.com/renovation-energetique
https://www.batimentetenergie.fr/revue-batiment-et-energie/
https://www.hellio.com/offres/centrale-photovoltaique?utm_campaign=%5BGrands-comptes%5D%20Solaire%20BtoB&utm_source=B%C3%A2timent%20et%20%C3%89nergie&utm_medium=Display%20-%20Page%20e-magazine&utm_content=N%C2%B022%20%3A%20Les%20Batteries%20solaires
https://www.hellio.com/offres/centrale-photovoltaique?utm_campaign=%5BGrands-comptes%5D%20Solaire%20BtoB&utm_source=B%C3%A2timent%20et%20%C3%89nergie&utm_medium=Display%20-%20Page%20e-magazine&utm_content=N%C2%B022%20%3A%20Les%20Batteries%20solaires
http://www.prosystem.fr
http://www.prosystem.fr
https://www.energaia.fr/?utm_source=Batiment-Energie&utm_medium=AP&utm_id=PARTENARIAT
https://poeles-hoben.fr
https://poeles-hoben.fr
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EN FRANCE

SOUTENEZ CECONOMIE FRANCAISE
Depuis 10 ans, HOBEN travaille a 90 % avec des fournisseurs
Francais, 60 7% d’entre eux en Rhone-Alpes, pour produire

ses poéles le plus localement possible — y compris 'électronique.

INVESTISSEZ DANS UAVENIR = u

Jusqu a40% d’economie en granu|e par an,
et une garantie comprise entre 3 et 10 ans.

SILENCE | |

CONFORT
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HOBEN, une marque de la société Inovalp g L ~


https://poeles-hoben.fr

